セミナーのご案内
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いまやどの業界でも国内市場は飽和状態で、新規の顧客獲得は非常に厳しい状況であるため、新たな販路拡大先として海外に目を向ける企業が増えています。しかし、海外への売り込み・進出には単に語学が出来るだけではなく、海外営業・海外で業務の遂行ができる人材が必要となります。そこで、「海外取引・進出のコツと『海外営業マン』の育成方法」をテーマに、海外取引だけでなく海外での実務の経験が豊富なＯＶＴＡの国際アドバイザー・伊勢村浄治氏を講師に迎えてセミナーを開催いたします。
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今後、海外との取引・進出を始めようと考えている方、海外派遣者の交代要員に関する課題をお抱えの方、自社の海外営業担当者の育成でお悩みの方は是非ご参加下さい。
記

１．日　時　　平成２１年１２月１１日（金）　１３：３０～１６：００
２．会　場　　静岡県産業経済会館（静岡市葵区追手町４４－１）　３階　第一会議室
３．内　容　　講演１．「海外職業訓練協会の支援事業の紹介」
講　師　　財団法人海外職業訓練協会　

名古屋事務所副所長　　　　　　出口　武治　氏
講演２．「海外営業・進出のコツと赴任営業担当者の育成ノウハウ」

講　師　　財団法人海外職業訓練協会
国際アドバイザー　　　　　　　伊勢村　浄治　氏
４．定　員　　５０名（申し込み先着順）
５．参加費　　無料
６．締め切り　平成２１年１２月９日（水）
７．主　催　　財団法人海外職業訓練協会、社団法人静岡県国際経済振興会

８．問合せ先　SIBA 社団法人静岡県国際経済振興会　　担当：櫻井　　TEL：054-254-5161
　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

社団法人静岡県国際経済振興会　行　　　（FAX：０５４－２５１－１９１８）

「海外営業マン育成セミナー」参加申込書
	貴社名
	所属・役職等
	ご氏名

	
	
	

	
	
	


ご住所
　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

電話：　　　　　　　　　　　　ＦＡＸ：　　　　　　　　　　　　
※ご記入いただいた内容は、当事業の参加者把握のため利用するほか、事務連絡や関連事業の情報提供のために利用することがありますが、第三者に公開するものではありません。ただし、講師・参加者に参加者名簿を配布することがあります。
海外営業マン育成セミナー


～海外進出・市場開拓に必要な営業担当育成のノウハウ～
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