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ジェトロ静岡では、日本食品の海外販路開拓拡大を支援するため、食品輸出のための商談スキル向上を目的としたセミナーを開催します（農林水産省補助事業）。 
今回は、過去にジェトロが実施した商談事例から見えてきた、商談で成果を出すための重要ポイントを、商談の事前から事後の流れに従って体系的に説明し、海外販路拡大を目指す皆さんの商談スキル向上のポイントを解説します。ぜひご参加ください！！！
※2月に開催予定の「ジェトロ食品輸出商談会（水産物）in静岡」へのご参加を希望される方は、
別途申し込み（募集期間は2016年12月下旬頃まで）が必要ですので、ご注意ください。
日 時　　2017年1月17日（火）14時00分～15時45分　（13時45分開場） 
場 所 　B-nest静岡市産学交流センタープレゼンテーションルーム
（ペガサート　6階、静岡市葵区御幸町3番地の21）　　http://www.b-nest.jp/default.html
主催・共催　　ジェトロ静岡、B-nest静岡市産学交流センター、静岡商工会議所
後 援　しずおか農林水産物海外市場開拓研究会、静岡市、（公社）静岡県国際経済振興会（SIBA）
参加費　　無料
定員  　　50名（先着順） 
お申込締切日　1月13日（金）
お申込方法　ジェトロイベント申し込みページ（https://www.jetro.go.jp/customer/act?actId=B0043343T）で必要事項を入力・送信してください。 ※はじめてご利用の方はユーザー登録が必要です。　　　 

もしくは、裏面の「申込書」に必要事項を記入のうえ、ジェトロ静岡（Fax：054-352-2798、またはE-mail：siz@jetro.go.jp）までお申し込み下さい。
お問い合わせ先 ジェトロ静岡（担当：平本）　TEL：054-352-8643 / FAX：054-352-2798 / E-mail：SIZ＠jetro.go.jp
プログラム（予定）　　
14:00 – 15:30 講演『食品輸出のための商談スキルについて』

1）商談に参加する前に、2）商談の事前準備、3）商談の進め方、4）商談後のフォローアップ　など

講師　ジェトロ名古屋　アドバイザー　永田 功

15:30 – 15:45 質疑応答


ジェトロ静岡宛　（Fax：054-352-2798、またはE-mail：siz@jetro.go.jp）　


	貴　社　名
	
	部署名
	

	企業形態
	 FORMCHECKBOX 
大企業 　　 FORMCHECKBOX 
中堅企業　　　 FORMCHECKBOX 
中小企業 　 FORMCHECKBOX 
その他　　  FORMCHECKBOX 
不明

	（ふりがな）
	
	役　職
	

	参加者名
	
	
	

	所在地
	〒

	連絡先
	Tel：　　　　　　　　　　　　　　　　Fax:

	
	E-mail:

	輸出経験

※差し支えない範囲で結構です
	 FORMCHECKBOX 
直接輸出有り

（国・地域：　　　　　　　）
 FORMCHECKBOX 
間接輸出有り

（国・地域：　　　　　　　）
 FORMCHECKBOX 
経験はあるが、過去5年は輸出していない
 FORMCHECKBOX 
輸出未経験


	取扱商品

※必須
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